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Rechts-Tipp

m WirtschaftsBlatt vom 7. August 2008
- ist ein Beitrag von Rechtsanwalt Dr. An-
dreas Zellhofer erschienen, wonach der
Erwerb sogenannter gebrauchter Software
rechtlich unzulissig sei und sich Erwerber sol-
cher Software Unterlassungs- und Schaden-
ersatzanspriichen aussetzen wiirden. Dieser
Beitrag verkiirzt die Problematik und vermit-
telt insgesamt einen unrichtigen Eindruck, dem
es meines Erachtens entgegenzutreten gilt.

Abwehrkampf der Softwareproduzenten.
Richtig ist, dass die Zuldssigkeit des Handels
mit gebrauchter Software weder in Deutsch-
land noch in Osterreich hichstgerichtlich ge-
klirt ist und dass sich die grofien Software-
produzenten dagegen mit aller (Markt-)Macht
wehren. Auch gibt es in Deutschland unter-
schiedliche instanzgerichtliche Entscheidun-

gen. Die tiberwiegenden

Griinde sprechen aber fiir

Grofle Pro-  die Zuléssigkeit des Er-
werbs von gebrauchter

duzenten Software, sofern der Erst-
s erwerber die Software zur
kamp f Al 'dauerhaften Nutzung ge-
gegen den  gen Bezahlung erworben
3 hat. Ausgangspunkt ist, wie

Handel mit  gefihofer richtig schreibt,
rauchter der sogenannte Erschop-
geb e fungsgrundsatz. Danach er-
Software schopft sich das Verbrei-
tungsrecht des Urhebers,

FRIEDRICH wenn er ein Vervielfilti-
ROUFFLER gungsstiick des urhebe-

rechtlich geschtitzten Wer-

kes in den Verkehr ge-
bracht hat. Der Sinn dieses Erschépfungs-
grundsatzes ist ganz einfach: Der Urheber soll
eine Vergiitung fiir seine schopferische Leis-
tung erhalten. Er soll aber nicht den weiteren
Vertrieb des Erzeugnisses kontrollieren
kénnen.

Erschdpfung des Urheberrechts. Wer ein
Buch gekauft und bezahlt hat, kann es auch
weiterverdufiern, ohne dass ihn der Urheber
bzw. der Verlag daran hindern kann. Wenn
Software auf einer Diskette oder CD, also auf
einem korperlichen Datentréger, vertrieben
wird, kann an der Erschépfung des Urheber-
rechts kein Zweifel bestehen. Ein Gebraucht-
Softwarehandel wire dann ohne Zweifel zu-
lassig. Dass hier die einschligigen Software-
lizenzvertrige regelmafig die Bezeichnungen
»Kauf“ und ,Eigentumsverschaffung® ver-
meiden und blof von Lizenzrechten sprechen,
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, Gebrauchte Software

ist doch zuldssig

spielt keine Rolle. Der Oberste Gerichtshof hat
festgehalten, dass es sich dabei um einen
Sachkauf handelt und der Erschopfungs-
grundsatz gilt. -
Online- und Offline-Welt sind gleich. Von die-
sem Schritt ausgehend stellt sich die Frage,
ob anderes dann gilt, wenn die Software wie
zum Beispiel von Oracle online iibermittelt
wird oder aber eine Masterkopie iibergeben
wird, von der die Software auf mehreren Rech-
nern installiert wird. Diese Frage ist zu ver-
neinen. Denn aus der Perspektive des oben
wiedergegebenen Normzwecks, ndmlich dass
der Urheber (hier Unternehmen wie Micro-
soft) nicht den weiteren Vertrieb kontrollie-
ren sollen kénnen, folgt, dass die Art der Uber-
mittlung der Software keine Rolle spielen
kann. Anderes kdnnte dann gelten, wenn die
Missbrauchgefahr gréfier wire. Diese Gefahr
ist aber nicht grofier als beim kérperlichen
Vertrieb von Software. Auch dort ist es ein
Leichtes, Raubkopien anzufertigen oder eine
Masterkopie zur unberechtigten Installation
Zu nutzen.

Streitfall Volumenlizenzen. Serigse Ge-
braucht-Softwarehindler arbeiten mit nota-
riellen Bestitigungen, womit der rechtmifige
Erwerb der Software durch den Ersterwerber
und die Erklirung bestitigt wird, dass er die
Software auf seinen Rechnern gelscht hat.
SchlieRlich: Wiirde die Art der Ubermittlung
von Software iiber die Anwendbarkeit des Er-
schopfungsgrundsatzes entscheiden, hitten es
die Softwareproduzenten durch die Wahl der
Vertriebsart in der Hand, iiber die Zuldssigkeit
der Weiterverdufierbarkeit zu entscheiden.
Auch wenn eine Volumenlizenz vorliegt, indert
das nichts an der Beurteilung. Wenn jemand
etwa die Software fiir zweihundert Rechner
erwirbt und hundert davon weiterverdufern
méchte, gilt wieder der Vergleich mit der
»Offline-,, oder ,.korperlichen® Welt. Waren
zweihundert Disketten iibergeben worden,
kénnten davon unstrittig hundert verdufert
werden. Nichts anderes kann beim Online-Ver-
trieb gelten. Dass der Ersterwerber hier Ra-
batte erhalten hat, dndert daran nichts. Folgt
daraus doch nur, dass bessere Preise lukriert,
wer grofiere Mengen erwirbt.
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an der Universitdt Klagenfurt und hat kiirzlich eine
Untersuchung zur Zul3ssigkeit des Handels mit
gebrauchter Software nach dsterreichischem und
europaischem Recht verdffentlicht.
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